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0O Mercado:

0O mercado odontologico € um dos mais promissores
do pais: dados divulgados em 2021 pelo Conselho
Federal de Odontologia (CFO)afirmam que,
anualmente, o setor movimenta cerca de RS 38
bilhoes no Brasil, comprovando a forca da area para
a economia.

Esse movimento exponencial se deve a novas
tecnologias, novos servicos que chegaram
ressentimento vindo dos Estados Unidos, como 0s
alinhadores invisiveis, e principalmente com
Inovacoes financeiras que possibilitam tratamentos
acessiveis a grande parte da populacao que nao
tinha acesso a odontoldgica de qualidade.
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O Posicionamento:

A OrtoDoctor tem orgulho de ser a clinica que mais
vende aparelho estético do Brasil e agora assumiu o
compromisso de se tornar a clinica que mais vende
alinhadores do Brasil, gracas ao lancamento do
OrtoDoctor Aligner.

Com isso nos posicionamos no mercado com
referéncia em ortodontia estética oferecendo ao
mercado aparelhos e alinhadores estéticos
acessiveis e de qualidade.




0 Modelo de
negocio:

A OrtoDoctor tem um modelo de negocio chamado
Odontologia pre-paga.

A maioria das clinicas trabalha parcelando os
tratamentos no boleto ou cartao de créedito, mas muitos
da classe C nao tem cartoes, ou quando tem, nao tem
limite ou nao querem usar por medo. Assim as clinicas
acabam parcelando muita coisa no boleto. Para evitar a
inadimpléncia precisam parcelar menos e quando a
parcelas se estendem assumem o risco do crédito
como se fosse banco, usando do seu proprio caixa para
financiar o cliente.

A OrtoDoctor trabalha como com parcerias com varias
instituicoes de creditos para que elas assumam o
credito ao cliente, fazendo com que o cliente tenha

parcelamentos longos e a clinica recebimentos avista,
otimizando o fluxo de caixa.



CARTAO ORTODOCTOR O Funil de Credito:

O funil de credito é a base da odontologia prée-paga.
ortoDoctor
T
FACA JA oannisigia EREEGERE Inicia-se com uma prospeccao agressiva através de
OSEU muitos beneficios para clientes especiais. Para se
tornar um cliente especial precisa passar pela
< N aprovacao de um cartao OrtoDoctor, que atesta que o

BrasilCard

cliente tem disponibilidade de credito e nome limpo.

pARCELE Com as ferramentas financeiras descobrimos o quanto
de credito cada uma dispoes para o cliente, e com um
EM ATE processo de venda bem elaborado vendemos 0s

servicos odontologicos equivalente ao credito

_ 2 disponivel parcelado em até 36 meses.
Aprovag:ao Instantanea;
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» Cliente Especial

Uso da renda familiar.
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O Aparelho Estetico:

A OrtoDoctor atraves de inovacoes tecnoldgicas e de
reducao de custo, conseqgue oferecer a seus clientes o
aparelho estético de porcelana com o mesmo preco
dos aparelho ortodonticos metalicos da concorréncia,
liberando uma demanda reprimida por esse tipo de
servico antes so acessivel a Classe A.



O Alinhador Estetico:

Usando a mesma expertise que levou o aparelho
estetico para milhares de pessoas, n0s criamos N0Sso
proprio alinhador invisivel, OrtoDoctor Aligner, o
alinhador mais acessivel do Brasil!

Com pagamento mensal similar ao aparelho fixo
convencional essainovacao vai despertar uma nova
demanda reprimida do mercado dando acesso a
milhares de pessoas a um tratamento que entes era
exclusivo ao topo da piramide.
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A experiencia do cliente:

A OrtoDoctor foi pensada em se diferenciar totalmente
de seus concorrentes, com seu posicionamento unico e
modelo de negdcio inovador.

Assim nao podiamos deixar de lado a experiéncia do
cliente.

Com salas tematicas das principais cidades do mundo,
musica pop levemente alta e um ambiente colorido e
alegre, o cliente tem uma nova experiénciaem ir ao
dentista, diminuindo seu medo, ansiedade e gerando
um ambiente ideal para vendas
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O suporte ao franqueado:

A OrtoDoctor conta com uma plataforma de ensino EAD
exclusiva para capacitacao da equipe. Com sua
universidade corporativa garantimos a atualizacao e
treinamento constante dos franqueados.

Alem disso, contamos com todo o suporte de
Implantacao, escolha de ponto, acompanhamento,
consultoria e auditoria, para que o franqueado consiga
operar sua unidade sequindo 0s padroes do N0sso
modelo de negocio.




Os diferencias:

e Dental propria para compra de aparelhos estéticos
e materias ortodonticos com descontos.
e Alinhador com marca propria
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ORTO FRETE GRATIS ¥ GERAL FRETE A COBRAR e © Parceria comvarias dentais e empresas de estetica
e implantes para ofercerem materiais mais baratos
www.dentalortodoctor.com.br e Parcerias com varias financeiras para dar c’redito
aos clientes
DENTAL EXCLUSIVA e Cartao de credito da prdopria marca
PARA FRANQUEADOS e Fintech para oferecer consorcio aos clientes da

baixa renda poder colocar seus implantes
e Suporte técnico para analise de casos clinicos
e Consultoriajuridica
e [reinamentos e atualizacoes constante
e Suporte de consultoras
e Software com biometria
e EXxperiéncia unicaao cliente




O Investimento:

e Conversao de unidade: S 29K
laxa Franquia Inclusa
“ay Back 12 meses

e Nova unidade: S 135K
Taxa Franquia Inclusa
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